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PROLETARITO N MANIGHE NERE

Gl Impiegati debbono epurarsi e aderiré compatti
' AL PARTITO DEI LAVORATORL

1l ceto degli impiegati fu ed & ancora il cane
di guardia della ricchezza che la borghesia
succhia ai lavoratori, Una volla Yoffa era di-
screta; ma oggimai suond anche per esso I'ora
del digiuno. La borghesia, coerente al suo motto:
tutto per me e il rimanente agli altri, ha pesr-
fezionato il sistema in modo da affamare perfino
il cane fedele che per tanto tempo le ha tenuto
d’occhio il bottino.

Siamo ridotti all’osso gid spolpato e piluccato
— coll'obbligo strettissimo di dimenar la coda
per lallegria — e buon per noi se coll'osso non
¢i capitano anche, per iraverso, le piu allegre
legnate.

Infatti un esercito di riserva burocratico s'@
venuto formando, che pome la borghesia in
sempre wigliori condizioni per imporei patii
usurai. Di qui un proletariato burocratico sempre
pit esteso, il cui tipo classico & il paria inami-
dato, condannato alla nota parte di quel per-
sonaggio da farsa che & I'affamato cerimonioso
a tavola. E le legnate, che accennavo pil sopra,
sono — faor di metafora — diminuzioni di sti-
pendi, prolungamenti d’orari, proroghe di nomine
e di promozioni, discipline da cellulare negli

uffici ed altre piacevolezze del genere.

Ma il meraviglioso di tutto cid & la calma
idiota delle vittime, la loro incoscienza quasi
assoluta. Mentre gli operai si difendono, si or-
ganizzano, cercano la radice del loro servaggio,
® la trovano, nel congegno stesso del capita-
lismo, che & di sua natura sfruitatore come il
lupo & carnivoro, come 1l pidocchio & parassita:
gli impiegati, generalmente parlando, o porgono
la groppa incurante alle Jegnate dei padroni,
quasi mormorando: froppo onrore! v,1 pil «ri-
voluzionari » fra loro, st gingillano ancora col
mezzaecio delle cooperative, colla cosidetta agi-
tazione del riposo festivo, raccomandandosi alla
pietd, alla cortesia, al beninteso interesse dei
padroni, cercando appoggio in tutti i partiti,

“anche in quelli dei padroni, anzi specialmente

in quelli. Come gli utopist1 di un secolo fa, questi
ingenui sogoano una borghesia non mossa dal-
I'stinto predatore e dalla cupidigia di classe,
ma che eserciti Pimperio pel bene dei servi, che
Ji tosi umanitariamente, e gridano: « o pecore
cognate, vediamo un po’ di metterci d’accordo
col lupi, che ci mangino con denti meno affilati!»

Un impiegato che, ispirandosi al piu semphce
senso comune, tenesse ai colleght questo di-
scorso: — sentite, ragazzi; noi siamo de’ sem-
plici sfruttati, tale quale come gli operai; se
vogliamo difenderci, se vogliamo elevarci, non
abbiamo che una cosa da fare: unirci; noi in
gimbba nera piit 0 meno spelata, ai nostri cow-
pagui di layoro n blouse o in casacca di fu-
stagno; far numero e far forza con €ssi — un
tale impiegato, cbe parlasse cosi, passerebbe
per un pitecco o per. un SOVVersivo.

Puah! Voperaio, il bracciante, il contadino!
Tatto c¢idb non ha buon odore, non poria colleti
jnamidati (siano pure coll’orlo bisuuto), non sa
biascicare il francese, pon conosce la partita
doppia ed altre cose ancora piu doppie; non &
andato a scuola come noi....

Andate 13, colleghi, che la scuola, si vede, vi
fa un bel profitto!

0 non s'¢ letto V'altro giorno in un giornale,
che s'intitola proprio Bollettino degli impiegati,
una specie di elegia sulla sonnolenza di questo
ceto degli impiegati, nella quale, per risvegliarli,
si dava loro dellimbecille e li si ecoitava a met-
tersi alla testa (3) degli operai, al posto dei falsi
profeti (1!) che a questi predicano sempre diritti
¢ non parlano mai di doveri?

1 falsi profeli affermano che tuiti gli sfrutiati
non hanpo altro maggior dovere che guello di
combattere ad oltranza fino alla loro completa
emancipazione, e sestengono che non & al suono
di quelle fanfare )i, che il ceto degli impiegati
— 1l quale se dorme ha laitenuante di essere
afflitto da articoli di quel calibro — potra essere

“davvero svegliato.

Il ceto degli impiegati non ha allra uscita
dalle sue sofferenze che per la via traceiala
davanti al partito dei lavoratori. Essi sona un
cefo, non una classe, la loro classe & quella di
tutti gl sfruytati, perché una sola @ la causa
dei loro mali, come uno solo il rimedio: la tras-
formazione del sistema economico,

Ma per mettersi in cammino, e per non aver
la vergogna — essi che sono tanto istrwiii! —
di arrivare per gli ultimi, nna cosa anzitutto &
necessaria. Essi devono compiere una epura-
zione rigorosa nel loro seno medesimo.

1l nostro ceto — ed & questa la nostra debo-
lezza — & un vero mosaico.

Via dunque gli impiegati en amateur, i ren-
tiers che fanno Pimpiegato per passatempo, via
i pochi capponi grassi che ingombrano ancora
la stia, via i leccapiedi, i cooperatori ambiziosi
e rapaci, quelli che non vedono aliro che la
pensione, i maestri di cerimonie, i corifei, gli
sgobboni dei comitati dei baccanali borghesi,
della beneficenza borghese, delle elezioni bor-
ghesi! Via tulta questa zavorra che & quella
che ci inceppa il cammino!

1 rimanenti, i veri #ravet — che sono poi
la gran maggioranza — non avranno peva ad
intendersi.

Non abbiamo voluto torcere sillaba allo scritto
qui sopra, perch® chi ce lo manda & un impie-
gato egli stesso, al quale yogliamo lasciare in-
tero il diritto di tirare sassi in piccionaia, Ri-
conosciamo che alcune frasi sono un po’ aspre.
L’adesione di varie societd d'impiegati alle Ca-
mere del lavoro dimostra che il pregiudizio,
stafilato quassi dal nostro collaboratore, non
2 cosi universale come parrebbe dai suoi rim-
brotti. Ad ogni modo cotesto pregiudizio — co-
testa infatuazione incosciente di una certa su-
periorita che trattiene gli impisgati dall’entrare,
con armi e bagaglio, nel movimento proletario
— & ancora pur troppo molto diffuso.

Lo sforzo per vincerlo si fa perd, in ogni na-
zione, sempre pill podercso.

Noi leggevamo giorni fa nella Avbeiler Zei-
tung — il giornale socialista dei lavoratori di
Vienna — un manifesto convocante appunto
tutti i salariati del commercio e dell'indusiria
del regno — senza distinzione di sesso — ad
un Congresso nazionale per costituire Porganiz-
zazione nazionale. Il manifesto, pigliando norma
dallo stato di fatto nella presente societd, distin-
gueva gli impiegati privati in due categorie: Ia
categoria superiore (impiegati di commercio,
ragionieri, commessi di studio, commessi viag-
giatori, procuratori, cassieri, ecc.), e la categoria

inferiore (fattorini di studio, facehini, imballa- ;

tori, ece.). Ma in sostanza notava come la con-
dizione di tutti quanti sia fatla sempre pilt
insoprortabile dal’attuale modo di produzione
copitalistico, e come contro di esso debba or-
ganizzarsi la comune difesa.

In altre parole gli sfruttati a stipendio, al pari
degli sfruttati a salario, non possono esercitare
un’azione difensiva seria ed efficace flnchd si
considerino come un ceto, non avente che inte-
ressi di ceto. La loro azione dev'essere azione
di classe e di classe illuminata e cosciente, ossia
di ‘partito. Allofa cominceranno & meritare una
emancipazione reale — ed a conquistarla.

IL NUMERO DOPPIO DEL « PRIMO MAGGID »

Jome fu gid wiferito, il Comitato Centrale del
partito, d'accordo con molli rappresentanti delle
regiond, deliberd che la Lotta di Classe dovesse
pubblicare pel 1° maeggio wn numero speciale, che
sara Uemanazione e Ueco ai tutto &l partito so-
cialista ttaliano in quella solenne occasione.

Not ¢i meltemmo gid qll'opera ¢ ¢t accappor-
rammo la collaborasione deglt serittort pidk noli
che fanno adesione ai nostri ideali, Alie sparse
voci del soclalismo italiano si unirauna le voct
def rappresentanti { parliti socialisti deil’estero.
La Lotta di Classe del 10 magpio sard un Aumero
doppio, di tmportanza, pik che italiana, mordiale.
Esso sqrg messo in vendita la vigitia o U'guti
vigtlia del primo maggio, in lulla Ilalia, a 10
centesimi, dove st spargerd non a diecine, ma a
centinaia di migliata d’esemplari.

Dovendo perd regolare la tiratura, interes-
siamo fin d'ora gl amict e lé soctela, come pure
i rivenditori, a mandarci presto le comimissiond,
accompagnate dall'importo.

PEL CONGRESSO REGIONALE VENETO

Compagni del Veneto, mandate tosto le adesioni!
Il I° maggio a Venezia.

La Federazione Lolfa di classe di Venezia non
attese, per scuotersi, I'appello del Comitato cen-
trale riassunto qui sopra. Essa convoea nell'a-
prile — il giorno verra poi pubblicato — il Con-
gresso regionalp veneto del Partito, per trat-
tarvi della rappresentanza nazionale a Zurigo,
della preparazione al Congresso di Reggio Emilia,
deil’organizzazione nel Veneto con riguardo spe-
ciale alla propaganda nelle campagne, dei mezzi
per un organo regionale e delle misure per so-
lennizzare il 1° maggio in modo uniforme per
tutto il partito, e raccomanda a tuite le societd
venete, quand’anco unon ancora adereati, purche
accetlanti © principii fondamentali del partito,
una pronta adesione ed ua attivo intervento,

I Congressi del Partito — cosi 1l manifesto
di convogazione — sono generalmente utili; ma
questo del Veuelo presenta un’utilitd specisle.

Nella nostra regioune la associazioni e gli ele-
menti socialistici sono disgregati e dispersi;
pessun nesso d’organizzazione tra gli uni e gl
altri, nessuna unita di metodo nella propaganda,
Le nostre campagune brulicano di poveri coloni
decimati dalfa pellagra, marioriati daila miseria,
strozzati dai padroni — essi nou attendono che
una parola, che dia forma, indirizzo, al senso
indistinto di ribellione che fermenta nei loro
animi — che mostri loro gli ideali dellav-
venire,

Questi nostri fratelli dei campi, trascurati fi-
nora dall’agitazione e dalla propaganda anche
delle altre scuole, ci offrono per cosi dire un
terreno vergine, nel quale I'opera nostra trove-
rehbe condizioni singolarmente propizie per frat-
tificare, — Ma non bisogna tardare pii oltre!

Parole saotissime; e giova credere che i com-
pagni del Veneto faranno onore alle speranze
che il Partito in essi ripone. A questo propo-
sito avvertiamo che dai luoghi ove non esisiono
ancora sezionk potranno intervenire anche sin-
goli individai, aderenti al programma, e che
abbiano ricevato la circolare di iavito al loro
nome. Le circolari, colle modalita dell’adesione,
debbono richiedersi alla Federazione Lotta di
classe, S. Maurizio, Ramo lerzo dei Calegheri,

2595, Venezia.

Le adesioni debbono inviarsi

mente.

prontissimas-

A Venezia il 1° maggio sarh solennizzalo as-
gieme dalla Federazione Lotla diclasse e dalla
Camera del lavoro — la quale da cosi un esem-
pio encomiabile di virilita e flerezza — e nella
quale si terranno tre cenferenze e una rappre-
sentazione teatrale. Si terra in aprile una ven-
tina di conferenze preparatorie, inangurate dal
compagno E. Florian che, Ja sera del venerdi
ganto, trattd di Gesi Cristo come del pit wmano
precursore del socialismo.

Propaganda rusticana

La Critica sosciale, con un articolo « Alla
conquista delle campagne » e colla pubblicazione
del « Programma sgricolo del partito operaio
francese » — che uscird fra breve anche in
opuscole — ha risollevato la questione della
propaganda fra i contadini, cercando di indi-

.rizzarla a risultati non effimeri e di organiz-

zarla ed estenderla per tutto il paese.

Noi c¢i limitiamo per oggi a rilevare Videa
pratica lumeggiata ampiamente dalla Oprilica
sociale — che & quella di provocare da tutti i
nostri amici dei villaggi, maestri, segretari co-
munali, medici condotti, ecc. ecc., un lavoro di
informazioni e di proposte, preparatorio di una
azione coordinata ed assidua da variarsi secondo
i lnoghi e le condizioni agricole delle varie re-
gioni. Questo lavoro preliminare dovrebbe com-
piersi in questi pochi mesi che ci separano dal
Congresso di Reggio Emilia, il quale avrebbe,
fra Valtro, il compito di recare a vera organiz-
zazione pratica quella propaganda rurale per la
quale mnon si fecero sin qui per lo pii che dei
platonici voti.

La Critica sociale pensa — e noi pensiamo
con essa — ohe sarebbe follia attendere in
Italia nn grande sviluppo industriale, per co-
minciare a volgere alla campagna le forze della
propaganda ; e osserva pure che anehe quella
Jetteratura di propaganda adatta ai contadini,
della quale si deplora la mancanza, e che invano
si attende da una iniziativa individuale astratta,
allora sorgerd facilmente quando Pattrito della
propaganda reale e lo studio diretto delle con-
dizioni delle mnostre campagne serviranpno da
stimolo 8 da propulsore.

A proposito dellutilith che il socialismo pud
trarre da cotesta propaganda, ecco aleuni pe-
riodi di una corrispondenza da Berlino alla
Lombardia, giornale non sospetto di eccessiva
tenerezza pei socialisti, neanche forestieri.

1 in oggi che la propaganda socialista rag-
giuoge qui, & mio vedere, la sua fase culminante.
Da che i capi hanno lanciato la parola d'ordine
di darsi alla campagna, essa ha sviluppato tali
e tante nuove energie da indurre nella credenza
che i risultati floora ottenuti sono un nulla a
petto dei faturi.

In ogni parte piit remota dell’impero l'orga-
pizzazione procede con alacritd, con slancio.
Nelle citta si costitniscono Comitali ai quali si
rimandano tutii i giornali, gli opuscoli ed anche
quei libri di cui agli affigliati al partito non
importa disfarsi dopo che li hanno letti.

Questo costituisce 1l fondamento precipuo della
propaganda nelle campague, perché, non co-
stando neppure un centesimo alla cassa del
partito tutto quel’immenso materiale che viene
in tal modo raccolto, si pud farne la distribu-
ziona gratuitamente.

Ogni domenica parecchie comitive di soci,
venti @ persino trenta, quaranta propagandisti
si raccolgono per tempo nei Juoghi stabiliti e
quindi escono in massa seguendo I'itinerario che
loro & stato traceiato.

11 pit delle volte perd accade che essi siano
costretti a cambiarlo a metd strada, o per
I'improvvisa apparizione di un sindaco proprie-
tario che, assistito dal parroco o pastore, riesce
ad incitare i conotadini contro gli ospiti non
desiderati, oppure, ed & pil facile, per Parbitrio
della polizia preposta alla tutela dellordine nei
villaggi.

1l corrispondente accenna poi alla non infon-
data speranza dei socialisti tedeschi di vincere
alle prossime elezioni lo stesso Bismark nel col-
legio di Amburgo, colla candidatura trionfale di
un loro Genesse (compagno).

APPENDICE ©

CAPITALE E SALARIO

di CARLO MARX

Da che.é determinato il prexzo d'una merece?

Dalla concorrenza tra eompratori e venditori, dal
rapporto della domanda colla quantfita di m-ree a
di-posizione,del bisogno coll'offerta. La concorrenza,
da cul & determinato il prezzo di unamerce,é ir¢

tice.

. La stessa merce & offerta da diversi venditori.
€hi vende merci della stessa qualita a miglior prezzo
& certo di cacciare dal camyo gli aliri veoditori e
di assicurarsi il pitt grande spaccio. I venditori si
* contendono quindi a vicenda lo spaceio, il mercato.
Ciascuno di essi vuol vendere, vendere piu che
pud e possibilmenre escindere gli aliri venditori.
Ciascuno si sforza di vendere a miglior me:cato
del suo vicino. Di qui una concorrenza (ra vendt-
tori, che riduce t preszo delle merct da essi
offerte. ;

Ma vi & pure una concorrenza tra i compra-
tord, che produce invece 'aumento di prezzo delle
merci offerte.

Vi & infiue una concorrenza tra compralort e
venditori; gli uni vogliono comprare al piit basse
prezzo possibile, gli altri vogliono vendere il piu
‘possibilmente caro. Il risultato di questa concor=-
renza tra compratori e venditori dipendera dal
‘somportarsi della concorrenza in ciascuno dei due
‘termini testd indicati, secondo che la concorrenza
sia pit forte uella schiera dei compratori o in quella
dei venditori. L'industria mette in campo, T'ano

contro Valtro, due corpi d'esercito, ciascuno dei |

e ——

quali presenta a sua volta un combattimento nelle
sue proprie file, tra i suoi propri batlaglioni. Quel
corpo d’esercito, fra i cui battaglioni ja zuffa e
minore, trionfa dell’altro.

<jano sul mercato cento balle 4i cotone e dei
compmtori che rie chiedono mille. Qui la domanda
& decupla dell'offerta. La concorrenza tra i com-
pratori 'sard percid molto forte; ognuno di essi
vorrebbe accaparrare, se fosse pos-ibile, tutte le
cento balle. Quest'esempio non & unlipotesi arbi-
traria, La storia del commercio ¢i presenta periodi
di scarso raccolto, nei quali societd di capitalisti
cercarono di acquistare, non cento halle, ma fufta
la provvista di cotone della terra. Nel caso citato,
ogni compratore cercherad quindi di cacciare l'altro
dal campo, offrendo per le bhalle di eotone un prezzo
relativamente elevato. I venditori di cotone, che
scorgono le schisre dell’esercito nemico in accanita
lotta tra loro e che si sentono certissimi di esitare
le loro cento balle, si guarderanno bene dall'azzuf-
farsi tra loro, per ridurre i prezzi del cotone, in
un momento in cui i loro avversari fanno a gara
per elevario. Improvvisamente & quindi subentrata la
puce nell'esercito dei venditori. Essi stanno come
un sol uomo di fronte ai compratori, s'incrociano
filosoficamente le braccia, e le loro pretensioni non
avrebbero limite, se le offerte stesse dei pib insi-
stenti compratori non trovassero i loro limili ben
determinati.

Se quindi I'offerta di una merce & it debole della
domanda, la concorrenza tra i venditori & minima,
Cl'&a{ﬂ viceversa nella stessa misura la concorrenza
tra 1 compratori. Risultato: Aumento piu o meno
rilevante dei prezzi delle merci.

Piti di sovenie abbiamo il caso contrario. Grande
eccedenza dell'offerta sulla domanda; disperata com-
correnza tra i venditori; mancanza di compratori;
vendita delle merci a prezzi derisorii.

Ma che significano il crescere e il calare dei
prezzi, il prezzo allto, il prezzo basso? Tln granello
di sabbia ¢ alto, osservato con un microscopio, e
una torre & bassa, paragonala con una montagua.
E se il prezzo ¢ determinat) dal rapporto bia la
domanda e lofferta. da che, poi, ques’o.stesso rap-
porio ¢ determinato?

Chiediamone al primo buon borghese che incon-
triamo. Nuovo Adessandro, egli tronchera coll'ab-
baco, senza esitare un istante, questo nodo metaf-
sieo, « Se la produzione della merce che io vendp
mi & costata 100 lire + egli ci dird — e dalla ven-
dita ne ricavo 110 — s'intende dopo un anno — &
questo uan guadagno borghese, onesto, lecito. Ma s=
nello scambio io ricevo 120, 130 lire, & questo un
guadagno elevato; e se ricavassi addirittura 200 lire,
sarebbe questoun guadagno straordinario, snorme. »
Che cosa dunque serve al borghese. come misura
del guadagnu? Le spese di prodezione della sua
merce. Se nello seambio di questa me:ce egli riceve
pna somma di altre mevei, la cui produzione & co-
stata meno, egli tha perduto. Sein cambio della sua
merce egli ha ricevato una somma di altre merei,
la cui produzione & coslata pit, egli ha guadagnato,
Ed egli calcola il diminuire o I'aumentare del gua-
dagno, secondo i gradi in cui il valore di cambio
deﬁ'a sua merce sta sotto o sopra zero in rapporto
alle spese di produzione.

Vedemmo come il mutevole rapporto tra domanda
ed offerta produce ora il crescere ora il calare dei
prezzi; ora prezzi alli,ora prezzi bassi. Se il prezzo
di una merce sale fortemente p-l forte prevalere
della domanda sullofferta, & di necessitd calalo
relativamente il prezzo di qualsiasi allra merce;
percioechd il prezzo di una merce non esprime
altro se mon il- rapporto monetario in cui altre
merel vengono date per essa npello scambio. Se
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di seta da b lire a 6, & calato il prezzo dell’argento
in rapporto alla stoffa di seta, ed & calato del pari
il prezzo di tufte le altre merci, che sono rimaste
ai loro antichi prezzi, in rapporio alla stoffa di seta.
Bisogna darue nna somma maggiore per ricevere
la stessa somma di merce di seta. Quale sara la
conseguenza del cresc-nte prezzo di una merce?
Una massa di capitali si lancerd sul florente ramo
dellindustria, ¢ questa immigrazione dei capitali
nel campo de!lindustria fayorita continuerd finchs
essa repda il gnadagno ordinario, o piuttosto finche
il prezzo dei suoi prodo'ti cada colla sopraprodu-
zione al di sotto velle spese di produzivne.

Viceversa: se il prezzo di una merce scende al
di sotto delle spese di produzione, i ecapitali si ri-
tirano dalla produziope di essa. Tranue il caso che
un ramo d'industria debba assolutamente sparire
per non essere pil conforme alla esigenze dei templ,
cotesta fuga di capitali diminuira a grado a grado
Ja produzione di deita merce, ciod la sua offerta,
flochd qnesta corrispouda alla domanda, finché quindi
il suo prezzo raggiunga di nuovo il livello delie sue
spese di produzione; o meglio ancora finchg, l'of-
forta essendo scesa al di sotto della domanda, il
prezzo della merce superi di buovo le spese di
produzione. Imperocché i/ preszo corredile i una
meree sta sempre al di sopra o al di sotto delte
sue spese di produzione.

Noi vediamo come i capilall escono ed entrano
costantemente dal campo di un’indostria in quello
di un’altra. L’alh%pmzzu produce una immigrazione
troppo forte, e il basso prezzo una troppo forte emi-

ona,

Potremmo dimostrare anche da un altro punto di
vista, come non solo I'offerta, ma eziandio la do-
manda ¢ determinata dalle spese di produzione. Ma

cresce per esempio il prezzo di un metro di stoffa’
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cid ci allontanerebbe troppo dal nostro soggetto.
; (Continua).
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